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Cena

Lokalita

Ako sa rozhoduje európsky Ako sa rozhoduje európsky Ako sa rozhoduje európsky Ako sa rozhoduje európsky 
zákazník?zákazník?zákazník?zákazník?

70% 47% 10% 7% 6% 5%

Kvalita nehnute ľnosti

Balkón/terasa/záhrada

Prístupnos ť verejnej dopravy

Veľkosť nehnute ľnosti

Zdroj: Barometer RE/MAX Europe
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transakciítransakciítransakciítransakcií
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Zdroj: RE/MAX Slovensko 

(400 realitných maklérov)



Vývoj pomeru predaných a Vývoj pomeru predaných a Vývoj pomeru predaných a Vývoj pomeru predaných a 
prenajatých nehnuteprenajatých nehnuteprenajatých nehnuteprenajatých nehnuteľnostínostínostíností

2008 (január - október)

31%

2009 (január - október)

69%

31%

Predaje Prenájmy

59%

41%
1,5 mld

Eur *

* Hodnota predaných nehnuteľnostíZdroj: RE/MAX Slovensko 

(400 realitných maklérov)



Efektivita práce realitných Efektivita práce realitných Efektivita práce realitných Efektivita práce realitných 
maklérovmaklérovmaklérovmaklérov
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Zdroj: RE/MAX Slovensko 

(400 realitných maklérov)



� Kancelárske priestory
�cca 15% zníženie cien v porovnaní s rokom 2008
�Prudký pokles obsadenosti –

� 2009 – 70.000 m2 nových priestorov so 70% obsadenosťou v 

KomerKomerKomerKomerčné nehnutené nehnutené nehnutené nehnuteľnostinostinostinosti

� 2009 – 70.000 m2 nových priestorov so 70% obsadenosťou v 
porovnaní s 90.000 m2 v roku 2008 

�Akcie pre nových nájomcov free rent / parkovanie zdarma

� Obchodné centrá
�Zvýšená fluktuácia nájomníkov
�Mimo Bratislavy znižovanie nájomného 

� Ostatné komerčné investície utlmené



RezidenRezidenRezidenRezidenčné nehnutené nehnutené nehnutené nehnuteľnostinostinostinosti
Vývoj cien po krajochVývoj cien po krajochVývoj cien po krajochVývoj cien po krajoch

-10%

-5%

0%

BA TT NR TN ZA BB KE PO

-30%

-25%

-20%

-15%

Zdroj: NBS 



� Novostavby
�Naďalej trvá neochota bánk financovať nové projekty
�Tlak na ceny a marketingovú kreatívu
�aktívnejšia účasť „obchodu“ už vo fáze projektu
�Selekcia hráčov na trhu

RezidenRezidenRezidenRezidenčné nehnutené nehnutené nehnutené nehnuteľnostinostinostinosti

OOOOčakávaný vývoj v roku 2010akávaný vývoj v roku 2010akávaný vývoj v roku 2010akávaný vývoj v roku 2010

�Selekcia hráčov na trhu

� Staršie nehnuteľnosti
�Predpokladaný ďalší pokles cien v priemere o 10% v závislosti 

od lokality
�Zvýšenie predaja o 15 – 20%

� Pozemky
�Naďalej stabilné ceny
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