ZVYSENIE PREDAJA -
KOMUNIKACIA SO ZAKAZNIKOM

Obsah:

Zelania zakaznikov
Ponuka moznosti sluzieb
Reéalna pridana hodnota

STAVEBNE FORUM - 17/03/2010 — Rezidené&ny development: ako zvysit predaj SIEBE R_II_ALAé



ZELANIA
KLIENTA




BEZ STAROSTI

Princip vyberu hotového produktu — bez akychkolvek klientskych zmien
s vynimkou farby, ktora je tiez limitovana v ramci celkového designu
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SO SPOLUUCASTOU

Klientovi sa umozni robit zasahy do pripravy projektu.
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PONUKA
MOZNOSTI




EXEKUTIVA NA STAVBE

VSetky informacie musia byt nha jednom mieste, najlepSie na stavbe,
kde sa je mozna kontrola priamo na mieste.
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STAVBA CENTRUM VSTUPY

STAVEBNE FORUM — 17/03/2010 — Reziden&ny development: ako zvyit predaj SIEBERTALAS




PRIDANA
HODNOTA




V KVALITE SLUZBY

Napriek rozsiahlej vystavbe malo developmentov uspokojuje Zelania,
vizie zakaznikov

SUSTREDENIE SA NA DETAILY

Jedine detaily a koncentrovana komunikacia rozhoduju o tom, ¢i
zakaznici budu v kone¢nom désledku spokojny s produktom alebo nie.
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