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\Vyvoj cien jeseri 2009 - jesen 2010°

| Jeseii 2009 | Jar 2010 |Jeseii 2010

Predaj 3 i bytu 69 000 /73 000 80 000
Cena za m2 950 - 970 950 - 1000 1000 - 1200
Prenajom 350 - 450 350 - 450 350 - 450

NARAST miestami az o 15%




Banky - poskytovanie hypouverov a podmienky

e Zamestnanost - istota pracovného pomeru —

Celkova ponuka nehnutelnosti / vratane novostavieb




Classic

Potreby trhu — Uspesny predaj — °
bezna nehnutelnost

CENA - realna - trhom akceptovatel'na

CENA - prefinancovatel'na |
MARKETING |




Potreby trhu — Uspesny predaj —
projekt - develop

v Lokalita

v urCenie ciel'ovej skupiny - prvokupcovia, alebo ludia, ktori vlastnia
uz jednu nehnutelhost, ale chcl sa prestahovat do lepsieho

v spravny pomer a rozloha bytov = dokonaly prieskum trhu este
pred zaCatim prace projektanta

v CENA, ktora odraza cielovu skupinu a teda aj sposob financovania
v MARKETING, s tym suvisi aj uvazeny vyber predajnych kanalov
v Dodrziavanie terminov vystavby

v Zmluvy - korektné voci kupujucim

v' Referencie



Vase otazky



